
Technik handlowiec to osoba, która potrafi wykonywać zadania zawodowe z zakresu 

prowadzenia sprzedaży i prowadzenia działalności handlowej. Praca handlowca polega na 

profesjonalnej obsłudze klienta zgodnie ze standardami danej firmy. Do obowiązków 

handlowca należy prowadzenie działań reklamowych i marketingowych, organizowanie i 

prowadzenie działalności handlowej, a także zarządzanie działalnością handlową 

przedsiębiorstwa.    

Analiza ofert pracy, wykazała, że obszarem, w którym stosunkowo najłatwiej znaleźć pracę, 

jest obszar szeroko rozumianej sprzedaży. Najwięcej ofert pracy w branży „sprzedaż” 

skierowanych jest do sprzedawców, handlowców, przedstawicieli handlowych, doradców czy 

też konsultantów. Jednocześnie w ofertach pracy podkreśla się, że handlowiec powinien 

odznaczać się samodzielnością, dyspozycyjnością, komunikatywnością, zdolnościami 

negocjacyjnymi, wysoką kulturą osobistą. Mile widziana jest także znajomość języka obcego 

oraz chęć podnoszenia swoich kwalifikacji. Analitycy rynku pracy wskazują na handlowców 

jako kierunki rozwoju, m.in. rozwój w kierunku sprzedaży bezpośredniej (Przedstawiciel 

Handlowy), zarządzanie zespołem sprzedaży (Kierownik Zespołu, Manager Grupy 

Sprzedażowej), specjalizacja w kierunku klientów kluczowych lub bardziej prestiżowych 

produktów i usług. 

Posiadacz dyplomu potwierdzającego kwalifikacje zawodowe w zawodzie technik 

handlowiec znajdzie pracę w Polsce i na obszarze Unii Europejskiej m.in. jako: 

 Handlowiec, 

 Przedstawiciel handlowy, 

 Kierownik działu handlowego, 

 Koordynator sprzedaży, 

 Kierownik punktu sprzedaży, 

 Konsultant ds. sprzedaży. 

Szkoła organizuje praktyki zawodowe w firmach handlowych ( dwie  praktyki po 4 tygodnie).  

Przedmioty zawodowe teoretyczne: bezpieczeństwo i higiena pracy, towaroznawstwo, 

podstawy handlu, organizacja sprzedaży, język angielski zawodowy, sprzedaż towarów, 

marketing, podstawy rachunkowości handlowej, gospodarka magazynowa, zarządzanie w 

handlu, 

Przedmioty zawodowe praktyczne :pracownia sprzedaży, pracownia organizacji sprzedaży, 

pracownia ekonomiczno – finansowa, działalność handlowa. 


